Allyse Sedivy’s

Calendario de

Sucesso Semanal
Construindo atividades de negdcios

Mantendo Acao Intensa
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7 Atividades
Essenciais para

o Sucesso
(20 horas)

N o 0o k0 b=

Classe de Introducdo ao Oleos Essenciais
Treinamento basico de negdcios

Como fazer as Consultas sobre Bem Estar
Classes de educacao continuada

Chamadas para o Time

Sessoes de Estratégia com os Lideres chaves

Contatando e fazendo acompanhamento



7 Atividades
Essenciais para

o Sucesso
(20 horas)

Monday

Tuesday

Wednesday

Thursday

Friday

Saturday

Sunday

8am

9am

10am

11am

Noon

Strategy
Sessions

ipm

2pm

C&F

3pm

4pm

Spm

6pm

7pm

8pm

Oils Class

9pm




Por que essas
7 atividades?

Fazendo isto toda a semana por 12
meses € a maneira mais garantida
de chegar a Diamante em 12 meses.

Se voce esta tentando ser
Diamante...Siga este calendario
consistentemente!

Se comprometa-se a fazer seriamente
e seus resultados serao sérios!



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

1. Introducao aos
Oleos Essenciais




1. |ntrodugéo e \Vocés tem que ter a classe, no mesmo
- horario, no mesmo dia e no mesmo local;
aos Oleos

e Isto aumenta a velocidade da duplicacao,
porque qualquer um que deseja trazer um
convidado para a classe, sabe exatamente
quando e onde sera a proxima classe de
oleos:;

Essenciais

e Depois de um tempo voce tera centenas de
pessoas duplicando a mesma classe toda a
semana com milhares de novos cadastrados;




1. Introducao
aos Oleos

Essenciais

Quando tiver uma semana com pouca ou
nenhuma pessoa, mantenha fazendo, seja
consistente, isto valera a pena;

Esta classe semanal € fundamental para
duplicacao em massa.



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

2. Treinamento
Basico de Negécio
20minutos




2. Treinamento
Basico de
Negodcio

(20 minutos)

Isto acontece diretamente apds a classe de
Oleos todas as semanas;

Precisa acontecer logo apos a classe de
Oleos porque as pessoas ja estarao la, no
local!

Isto da a eles exposicido adicional!

Dé a eles uns brindes de OE apds o
treinamento de negdcios;



2. Treinamento e Fale sobre 3 assuntos:
Basico de o Construindo uma Pipeline - Adutora
]

(renda residual 5 min.);

Negécio o Plano de Compensacao Simplificado -
(20 minutos)

Quais as possibilidades a doTERRA
pode ter para eles? Este ndo é um
momento para ser complexo e muito
detalhes. ( 5min);

o Histdrias de sucesso nos negocios - Nao
€ sobre dinheiro, mas sobre a mudanca
da vida de alguém e experiéncia (10
min).




SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

3. Consulta do
Novo Cadastrado




3. Consulta
do Novo
Cadastrado

Marque uma visita sempre que uma pessoa
comprar oleos e de uma classe de Oleo;

Deve ter de 45 a 60 minutos de duracao;

Realizando na residéncia da pessoa é a
melhor op¢ao;

A meta desta visita de bem estar é que o
novo cadastrado faca o LRP e que frequente
a aula de educacao continuadas.



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

4. Educacao
Continuada

(1h Produto e
1h Negocios)




4. Educacao
Continuada
(1h de Produto
1h de Negocio)

85% dos nossos ganhos sao de compradores
requlares. Se nao apoiamos as pessoas que
s6 usam produtos, nds estamos jogando fora
grande parte do nosso negdcio;

O propdsito da educacao continuada é que
no final desta experiencia, eles tenham se
apaixonados pelo menos por 5 produtos e
que eles nunca mais parem de comprar eles
pelo resto de suas vidas;



e E muito mais efetivo pessoalmente porque as
4. Educacao SR o o
pessoas tem experiéncia pessoal de estar la e
irao prestar muito mais atencao;

(1h de Produto e Se fizer online, entdo use 30 min em produtos
1h de Negocio) e 30 min em negdcio.

Continuada




Série de Educacao de Produtos (Rodizio a cada 8 Semanas)

Oleos Essenciais O Poder por Tras Estilo de Vida com
101 (Basico) da Saude e LLV (nutrientes) Peso Saudavel

Equilibrio do Corpo com a Cuidados Ciéncia dos Gerenciamento
Técnica Aromatouch da Pele Oleos Essenciais de Dores



Série de Educacao de Negécios
(Troque a cada 4 Semanas depois da Sessao de Produtos)

Iniciando- faga uma lista, Plano de Como ensinar Elite em 6
amostras de 6leos, Compensacao uma Classe de Semanas
convidando para as classes Oleos Essenciais



Dicas de Educacao no Negoécio

Dé aos participantes cartas de

Educacao continuada! Providencie
certificado. Isto funciona muito bem
em varios Paises, na Malasia, Mexico,
Tenesse, enfim em todos os lugares

Sabado é o ideal. Colocar um
lanchinho simples apds a
sessdo de negocios.



Dicas de Educacao no Negoécio

Toda a classe de Educacao Dé um brinde apos a conclusao do
ontinuada inclui educacao curso - um difusor seria 6timo ou
no LRP. algo que simples que tiver




SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO *

9. Chamadas
para o Time
30minutos




5. Chamadas
para o Time
(30 minutos)

30 minutos;

Isto € feito por Diamantes e acima (o seu time
precisa ser grande o bastante);

Estas chamadas funcionam melhor na
segunda a noite ou no inicio da semana;

E importante que ninguém seja deixado para
tras.



Agenda da Chamada para o Time

_ Treinar sobre alguma
Treinamento

Boas-Vindas habilidade especifica

de Produtos de negécios

Algum assunto que
2 minutos S5 minutos esteja surgindo -
15 minutos



Agenda da Chamada para o Time

Reconhecimento Lembretes e

e Testemunhos Fechamentos

e Ache alguem unico para reconhecer (elogiar); .
, Eventos que terao e
e Como alguém que faca um enorme esforco -
. promocoes -
para ir a um evento;

. 03 minutos
e Alguém que cadastrou com um kit grande;



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

6. Sessao
Estratégica com
Lideres Chaves
(30-60min cada)




Sessao Estratégica com Lideres Chave (30-60min cada)

PASSO 01

Reconecte e

faca perguntas
para descobrir

PASSO 02 PASSO 03

Revise as metas/ Faca um plano
prioridades/ de acao para a
acoes e itens da proxima semana
semana passada




Sessao Estratégica com Lideres Chave (30-60min cada)

PASSO 04 PASSO 05

Coloque estas Lembretes

tarefas do plano importantes:

de acao para
a proxima
semana

Agende horarios
semanais para eles te
ligarem;

Valorize eles, se
realmente valoriza, nunca
deixe de atender um
telefonema.



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO ‘

/. Contatar e
Acompanhar
4h por Semana




7. Contatar e
Acompanhar
(4h por semana)

Qualquer um que vocé fala ou faz
acompanhamento que ainda NAO é
cadastrada com a doTERRA.

Tente contactar e acompanhe em diferentes
horarios em dias diferentes, para alcancar
pessoas diferentes quando eles estiverem
disponiveis;

Ligacdes em grupos proximos é um bloco
de tempo;

Qualquer que seja o numero de lideres que
ache que precisa, multiplique por 4.



SETE ATIVIDADES ESSENCIAIS PARA O SUCESSO

=

Resumo de Horas
para ter Sucesso

Semanal




Resumo de
Horas para ter
Sucesso Semanal

1. Classe de Introducéo ao Oleos Essenciais 1h

2. Treinamento basico de negdcios 30min

3. Como fazer as Consultas sobre Bem Estar 1h-2h
4. Classes de educacao continuada 2h

5. Chamadas para o Time 30min

6. Sessoes de Estratégia com os Lideres chaves 4h

7. Contatando e fazendo acompanhamento 4h

HORAS EXTRAS 6H
e Deslocamento 2h
e Respondendo perguntas pessoalmente ou por telefone 2h
e Horario Administrativo 2h



Atingir
Diamante com
20h por Semana

Monday

Tuesday

Wednesday

Thursday

Friday

Saturday

Sunday

Strategy
Sessions

C&F

Oils Class

9pm







O que é Pedra cor-ner-stone 1. Animportant quality

Angular?

or feature on which a
particular thing
depends or is based.

korner ston/
noun

"The cornerstone (or foundation stone)

concept is derived from
thus determining the

position of the entire structure."




Qual base vocé
quer ter?
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A base da doTERRA cornerstone é o rank ELITE

DIAMOND
pLATINUM — (D -_
& -

RANKs

PREMIER
‘D'“ECT°R | dOTERRA |}
MANAGER ’ _'e
.- A-. -'.‘:,1

EXECUTIVE




TORNANDO-SE ELITE

Foco em
Compartilhar
com as Pessoas




A base de todo sucesso:

e Aprender a formar Elites;

e Ensinar o time Elite a construir Elites.

3.000 Pt




Ganho médio anual $26,000 (USD)



PLATINUM

SILVER SILVER SILVER

Ganho médio anual $112,000 (USD)



DIAMOND

SILVER SILVER SILVER SILVER

Ganho médio anual $200,000 (USD)



PRESIDENTIAL
DIAMOND

SILVER § SILVER § SILVER j SILVER j SILVER j SILVER

Ganho médio anual $1,321,000 (USD)



Por que ELITE e Lideres precisam de Elites para avancar;

é a base do e Pratas precisam de 3 Elites;
Negocio?

e Platinums precisam de 9 Elites ;
e Diamantes precisam de 12 Elites;

e Presidential Diamonds precisam de 54
Elites.




cAPITULO 03

Inicia lo a
Semana do
Negocio - =




Iniciando a
Semana do
seu Negocio

1. Sistema para se tornar Elite em 6
semanas;

2. Ajudar 3 de seus Lideres a
tornarem-se ELITE;

3. Ensine seus Lideres a ensinar os
outros a tornarem-se ELITE;



INICIANDO A SEMANA DO SEU NEGOCIO

Semana de Inicio
em 5 Passos




Semana de
Inicio

1. Agende a semana de langamento;
2. Faca uma lista de 100 pessoas;

3. Agende 4 aulas em 1 semana;

4. Guaranta uma boa frequéncia;

5. Convide outros a serem os anfitrides para
outras aulas .



PASSO 01:
Agende a
Semana de
Lancamento

Escolha a data de semana de inicio:
o (Com antecedéncia de 2 a 8 semanas;

o Lei of diminishing intent - Quanto mais
demora menos chance de fazer;

o Lei de Newton sobre movimento —
Objetos em movimento ficam se
movimentando;

o “Vocé quer construir um negocio de
SUCESSSO ou NAO?”



PASSO 02: e Faca uma lista e envie amostras:

Amostras o 100 + pessoas na lista;
Corretas o Avalie as pessoas baseadas em 7
critérios:

Sexo Feminino;

Idade 30-55;

Precisa ganhar dinheiro;

Tem influéncia;

Interesse em assuntos Naturais;
Empreendedor;

Companheiro que apoie.




PASSO 02:
Amostras
Corretas

Priorize as pessoas na lista com maior

pontuacao nas 7 categorias de sucesso
(slide anterior) :

o Apenas uma amostra por pessoa;

o Comece com uma amostra de baixo
custo por pessoa (ex: Citricos);

o Dé uma amostra para apenas uma das
preocupacoes que a pessoa tenha.



PASSO 03:
Convidar
Corretamente

Para garantir uma boa frequéncia:

o Meétodo dos 5 contatos (comegar com
100+ pessoas):

m Primeiro contato: Ofereca a eles uma
amostra;

m  Segundo: Acompanhe a entrega da
amostra;

m Terceiro: Ligue 2 dias depois;

o Depois de uma boa experiéncia CONVIDE
m Quarto: Ligue 2 dias antes;

m  Quinto: Mande uma mensagem de
Whats 2hs antes do evento.



A Média em todos os Mercados do Mundo

e De uma lista de 100+ pessoas:

O O O O O O

20 amostras por classe (por classe);
Convide 10 (por classe);

8 comparecem,;

6 vao se cadastrar;

4 farao LRP;

2 agendarao suas proprias classes.



PASSO 04: e Programe 4 classes em uma semana:

A Semana do
Lancamento

Dé as pessoas opc¢oes para escolher;
Garantia de ter algum sucesso;
Placements;

Lideres aprendem a ensinar uma classe
em uma semana.

O O O O

mmmmm

10-11

7-8 7-8




PASSO 05: e Planeje classes futuras no seu calendario
Agende Classe

(agende 2 classes adicionais cada semana);

a partir das e Dé um presente para aqueles que
Classes concordarem em ser ANFITRIAO de uma
— classe.

dOTERRA'




Agenda para ser ELITE em 6 Semanas

e O ideal é se preparar por 1-2 semanas antes da semana

de lancamento;
e Agende 2 classes por semana, depois da segunda
semana que sera de preparacao (precisa de tempo para

dar amostras).

WEEK WEEK WEEK WEEK WEEK
2 3 4 5 6

4 Classes Prep 2Classes 2 Classes  2Classes 2 Classes



ELITE em
6 Semanas

Novos membros no time!

Seus novos Consultores estarao treinados
e ensinando classes;

Vocés ganhardo 6timos BONUS de Inicio
Rapido!

Vocé estara preparado para ter um
NEGOCIO DE SUCESSO;

Com classes futuras agendada vai manter
seu negocio andando;

DUPLICACAO - ensine os outros a fazer o
mesmo.



INICIANDO A SEMANA DO SEU NEGOCIO

Agora Voceé
Sabe Como




Agora voceée 1. Contruir uma BASE solida;
sabe como! 2. Como ser ELITE;

3. Ajudar seus Lideres a tornarem-se
ELITE;

4. Ensinar seus Lideres a ajudarem outros
a serem ELITE;

5. DUPLICAR!
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| the cornerstone of having
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Love and work are the

cornerstones of our humanness.

Sigmund Freud




"FACA o que
vocé AMA
AME o que

vocé FAZ"



FACA O THIS
- /7
QUE VOCE c%t('/wn,

IS FOR

A | < DANCING




Modelo de
Duplicacao

Faca uma Lista;

Dé uma nota para as pessoas;
Planeje/ Se conecte;

Amostras;

Acompanhe;

Convide para uma Classe;

2 Dias Follow up antes da Classe;
Mensagem 2 horas antes da Classe ;
Classe;

Consultor/ Anfitriao de uma classe;
LRP;

Educacao continuada.




s =, o
. q‘ é{%ﬁ = R :
: . " R . 7 - | : =7 *%\_,

%f\/ | Jﬁ{
D2 - E

“fﬂ
}j
3
s
Y}
27




